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Tiivistelma: Hankkeessa selvitettiin  pilottiluonteisesti metsdnomistajille  suunnatun
postikyselyn ja muutamalle puukaupan asiantuntijoille suunnatun puhelinhaastattelun avulla
puukauppatapojen tulevaa kehitystd. Metsdnomistajille suunnattu kysely toteutettiin syksylld
2003. Puukaupan asiantuntijoiden puhelinhaastattelu suoritettiin talvella 2005. Kyselyn mukaan
metsdnomistajat olivat varsin tyytyvaisid kdyttdmiinsd puukauppatapoihin ja puukauppatavoissa
ei tule tapahtumaan suuria muutoksia ldhivuosina. Pientd siirtyméé saattaa kuitenkin tapahtua
suorasta kaupasta valtakirjakauppatapaan ja yhtididen puukaupan sopimusasiakkaiksi. Lisaksi
pieni osa metsdnomistajista on aikeissa siirtyd valtakirjakauppatavasta yhtididen
sopimusasiakkaiksi. Siirtymien seurauksena suora kauppatapa saattaa olla vdhenemissi,
valtakirjakauppatapa pysymidssd ennallaan ja yhtididen puukaupan sopimusasiakkuus
pienoisessa kasvussa. Puukaupan asiantuntijoille tehdyn kyselyn tulokset ovat samansuuntaisia
kuin metsdnomistajien antamat vastaukset. Asiantuntijat arvioivat valtakirjakauppojen ja
puukaupan asiakassopimusten joko pysyvén ennallaan tai lisddntyvan vuoteen 2010 mennessa.
Suorien kauppojen asiantuntijat arvioivat vdhenevin. Keskeisend syynd puukauppatapojen
kehitykseen asiantuntijat arvioivat olevan metsdnomistajakunnan rakennemuutoksen. Kaikkiaan
kehitys merkitsee sité, ettd kilpailu metsdnomistajista tulee pysymédidn kovana metséyhtididen ja
metsdnhoitoyhdistysten vililld. Metsdyhtiot tarvitsevat sopimusasiakkaita tasoittaakseen
puukaupan vuotuisrytmid ja metsdnhoitoyhdistykset valtakirja-asiakkaita turvatakseen
yhdistysten taloudellista tilaa.

Avainsanat: Puukaupan asiakassopimukset, metsédnhoitoyhdistysten valtakirjakauppa

TILLI, Tapio & RAMO Anna-Kaisa 2006. THE DEVELOPMENT OF ROUNDWOOD
TRADE PRACTICES IN FUTURE. Pellervo Economic Research Institute Working Papers
No. 83. 28 p. ISBN 952-5594-12-2 (PAP), ISBN 952-5594-13-0 (PDF), ISSN 1455-4623.
Abstract: The paper examines by survey methods Finnish private forest owners’ (NIPFs) and
roundwood market experts’ views of the development of roundwood trade practices in future.
The forest owners’ data were collected by mail in autum 2003. The roundwood experts were
interviewed by phone in winter 2005. According to the forest owners’ survey there are not any
big changes to be expected in roundwood tradepractices in the near future. Still, some
movement may been seen from direct trade to the authorized trade of private forest owners’
association and to forest industry companies’ contract customers. In addition to this, some forest
owners will move from authorized trade to the forest industry companies’ contract customers. In
general, the share of direct trade will diminish, authorized trade will stay unchanged and forest
industry customer contracts will increase. The results of the survey of experts in roundwood
markets are quite similar to the results of the survey of private forest owners. The experts
assume that the share of the authorized trade and forest industry companies’ contract customers
trade will stay unchanged or increase in the future. The share of direct trade is assumed to
decrease. The most important reason for this development is the change in forest owners’
structure. One result of this development is that the competition for private forest owners
between forest owners’ associations and forest industry companies will stay keen. Forest
industry companies need contract customers to get the roundwood trade more evenly distributed
during a year and forest owner associations need authorized trade to improve associations’
economic situation.

Key words: Wood trade, roundwood markets, authorized trade of forest owners association
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TIIVISTELMA

Yksityismetsdnomistajat ovat varsin tyytyvéisid kdyttdmiinsd puukauppatapoihin eika
puukauppatavoissa ndytd tapahtuvan suuria muutoksia ldhitulevaisuudessa.
Puukauppatavoilla tarkoitetaan metsidyhtididen puukaupan asiakkuussopimuksia,
metsidnhoitoyhdistysten valtakirjakauppoja ja yhtididen suoria ostoja. Pientd siirtymdd
saattaa kuitenkin tapahtua suorasta kaupasta yhtiéiden puukaupan sopimusasiakkaiksi ja
valtakirjakauppatapaan. Tulokset kayvat ilmi metsdnomistajille ja
puukaupanasiantuntijoille suunnatuista kyselyistd, joilla pyrittiin indikoimaan
puukauppatapojen tulevaa kehitystd. Vuosina 1998-2003 yksityismetsien puukaupoista
53 prosenttia oli suoria kauppoja, 38 prosenttia valtakirjakauppoja ja 9 prosenttia
metsdyhtididen puukaupan sopimusasiakkaiden tekemid kauppoja. Yksityismetsien
puusta vastaavana ajanjaksona tuli suorin kaupoin 47 prosenttia, valtakirjakaupoin 28
prosenttia ja metsdyhtididen sopimusasiakkailta 25 prosenttia.

Yksityismetsdnomistajille syksylld 2003 suunnatun kyselyn mukaan suora kauppatapa
olisi jossain midrin vdhenemdissd, valtakirjakauppatapa pysyméssd ennallaan ja
yhtididen sopimusasiakkuus pienoisessa kasvussa. Suorasta kaupasta olisi siten
tapahtumassa pientd siirtymaa puukaupan sopimusasiakkaiksi ja
valtakirjakauppatapaan. Lisdksi valtakirjakauppatavasta pieni osa metsdnomistajia
saattaa olla aikeissa siirtyd yhtididen sopimusasiakkaiksi. Haastatellut seitsemén
puukaupan asiantuntijaa arvioivat valtakirjakaupoista ja puukaupan asiakassopimuksista
tulevan puun osuuden kasvavan vuoteen 2010 mennessa.

Metsédyhtididen sopimusasiakkuuksien taustalla on yhtididen halu tasoittaa vuoden
sisdistd puukauppaa. Sopimusasiakkaat ohjataan hintatakuun ja bonuskannustimin
tekemddn puukauppa vuoden alkupuoliskolla, joka vidhentdd perinteistdi syksyn
puukaupparuuhkaa. Puukaupan tasoittuminen vidhentdd myos painetta puun hintojen
nousuun syksylld. Metsdnhoitoyhdistykset pyrkivdt valtakirjakauppoihin  sekd
metsdnomistajien edunvalvontaa tehostaakseen ettd parantaakseen yhdistysten taloutta.

Yksityismetsdnomistajien rakennemuutos lienee yhtend syynd puukauppatapojen
mahdolliseen muutokseen. Maatilatalouden harjoittajien midrdn viheneminen, tilan
ulkopuolella  asuvien  palkansaajametsdnomistajien  lukumédrin  kasvu ja
metsdnomistajakunnan ikd4dntyminen saatavat johtaa siihen, ettd metsdén liittyvét asiat
halutaan antaa ulkopuolisen asiantuntijan hoidettavaksi. Tédmd yhdistettyni
metsdnhoitoyhdistysten ja yhtididen omien palveluiden voimakkaaseen markkinointiin
voinee lisdtd valtakirjakauppapalvelun ja sopimusasiakkuuksien maaraa.

Pieni osa  metsdnomistajista  kyselyn = mukaan on  aikeissa  siirtyd
valtakirjakauppapalvelusta yhtididen sopimusasiakkaiksi. Yhtidt ovat siten pystyneet



rakentamaan sopimusasiakasjirjestelmistd metsdnomistajia kiinnostavan. Luultavasti
metsdyhtididen kiinnostus sopimusasiakkuuksien kasvuun on kuitenkin rajallinen.
Sopimusasiakassuhteiden hoito merkitsee kustannuksia ja sopimusasiakkaille
myonnetyt edut nostavat ndiltd hankitun puun hintaa.

Kokonaisuutena metsdnhoitoyhdistysten ja metsdyhtididen kilpailu puukauppaa
kdyvistd metsdnomistajista sdilynee tiukkana tulevaisuudessa. Tiukasta kilpailusta on
hyotyd  my6s  metsdnomistajille.  Metsdyhtididen  sopimusasiakkaiden  ja
metsidnhoitoyhdistysten puukaupan valtakirja-asiakkaiden palvelun taso sdilyy hyvéna.



1. JOHDANTO

Puumarkkinat ja niiden toimintaymparistd ovat kokeneet monia muutoksia viimeisen
10-15 vuoden aikana. Ostajien lukuméérd on koko ajan vdhentynyt (Ollikainen 2000,
Toppinen ym. 2000). 2000-luvun alkuvuosina kolmen suuren ostajan osuus koko
yksityismetsien puukaupasta oli 80-90 prosenttia.

Yksityismetsanomistajakunnan rakenne on myds véhitellen muuttunut (Karppinen ym.
2002). Metsédnomistajien keski-ikd nousi 1990-luvulla 54-vuodesta 57 vuoteen. Yli 60-
vuotiaiden osuus kasvoi 37 prosentista 44 prosenttiin ja alle 40-vuotiaiden osuus laski
15 prosentista noin kymmenesosaan metsdnomistajista. Metsdnomistajakunnan
ikddntymisen seurauksena jakamattomien kuolinpesien ja yhtymien muodossa tapahtuva
metsdn yhteisomistus on lisddntynyt. 1990-luvulla yhteisomistustilojen osuus kasvoi 24
prosentista 25 prosenttiin tilojen lukumairastd (Karppinen ym. 2002).

Muiden kuin maatalousyrittdjien osuus yksityismetsdnomistajista on lisdéntynyt
perinteisten  maatilojen  lukumddrdn  védhentyessi. Maatalousyrittdjien  osuus
metsdnomistajista on laskenut 1990-luvulla 31 prosentista 22 prosenttiin. Osuuttaan
ovat kasvattaneet eldkeldiset ja palkansaajat (Karppinen ym. 2002). Omistajakunnan
muutoksen seurauksena metsdnomistajia on siirtynyt pois tilalta taajamiin ja
kaupunkeihin.  Tavoitteiltaan metsdnomistajat ovat muuttuneet siten, ettd
monitavoitteisten metsdnomistajien miird on kasvanut (Karppinen 1998, Karppinen
ym. 2002). Metsista eldvien ja taloudellista turvaa korostavien metsdnomistajien mééra
on vihentynyt.

Samalla kun puun ostaja ja myyjdkunnan rakenne on muuttunut on puun kayttd
kasvanut 1990-luvun alun jidlkeen voimakkaasti (Metsétilastollinen... 2003).
Tuontipuun kéyttd on kasvanut 1990-luvun alun noin 5 miljoonasta kuutiometristi
vuoden 2004 yli 17 miljoonaan kuutiometriin (Metsdtilastollinen.... 2005). Tuontipuun
kayton kasvun ohella myds kotimaisen puun kayttd on kasvanut. Vuosina 1990-2000
kotimaisen puun kdyttd kasvoi 12 miljoonalla kuutiometrilld. Vuoden 2000 jidlkeen
kotimaisen puun kdyttd on pysynyt likimain ennallaan. Puun tarjontaa on vuoden 1992
jédlkeen vahvistanut metsidverotuksen siirtymikausi, joka paittyy vuoden 2005 lopussa
(Ovaskainen & Ripatti 1998, Rimo ym. 2005).

Puumarkkinoita ohjailtiin 1980-luvulla hintasuositussopimuksin, joissa puun ostajien ja
myyjien edustajat sopivat yhteisesti puulle suositellut vihimmaishinnat, vaihdettavat
maiirit, puutavaran mitta- ja laatuvaatimukset, puutavaran mittausmenetelmit ja yleiset
sopimusehdot (Hakkarainen 2002). Yksittdiset metsdnomistajat kdviviat puukauppaa
sopimuksessa sovituin ehdoin. Puukauppaa tehtiin suoraan yhtididen ostomiesten



kanssa. Kun markkinoita ohjaavista yleisistd sopimuksista hiljakseen luovuttiin 1990-
luvulla, metsidnhoitoyhdistykset alkoivat aikaisempaa voimakkaammin avustaa
metsdnomistajia puukaupoissa. Taustalla olivat sekd metsdnomistajien edunvalvontaan
liittyvdt asiat ettd halu vidhentdd yhdistysten taloudellista riippuvuutta
metsdnhoitomaksuista (Ruohola ym. 2004).

Metsdnhoitoyhdistysten — metsdnomistajille  tarjoama  palvelu on  esimerkiksi
puunmyyntisuunnitelmien teko, jossa metsdnhoitoyhdistys kdy miérittiméassi leimikon
ja siind olevan puuméirdn. Astetta pidemmdlle viety palvelun muoto on se, ettd
metsdnomistaja valtuuttaa valtakirjalla metsénhoitoyhdistyksen hoitamaan koko
puukaupan eli etsimddn leimikolle ostajan ja tekemddn metsdnomistajan puolesta
puukaupat  (Ollonqvist &  Heikkinen 1995, Kérhd & Aarnio 2001).
Metsdnhoitoyhdistyksilldi on myds puunkorjuupalveluita eli metsdnhoitoyhdistys voi
korjata puut tienvarteen, josta ne vasta myydédédn. Yhtend puukaupan palvelumuotona on
myo6s puun korjuun, mittauksen ja katkonnan valvonta.

Metsanhoitoyhdistysten — puukaupallista toimintaa on tutkittu haastattelemalla
yhdistysten toimihenkilditd (Viitala 1994, Kirhd & Aarnio 2001a, 2001b). Kérhi ja
Aarnio  jakoivat  metsdnhoitoyhdistykset = puukauppapainotteisiin = ja  ei-
puukauppapainotteisiin. Jaon perusteena oli puukaupallisiin palveluihin kéytetty aika.
Puukauppapainotteiset  yhdistykset olivat kooltaan keskimadrdistdi pienempid
yhdistyksid ja niilld oli tiiviit yhteydet Metsiliittoon. Ei-puukauppapainotteisilla
yhdistyksilla oli véljemmét yhteydet Metsdliittoon. Kaikkiaan tutkimuksessa
haastateltujen yhdistysten alueella valtakirjakaupoin myytiin 41 prosenttia hakatusta
kokonaispuumadristi. Valtakirjalla myyvélle metsdnomistajalle oli tyypillistd se, ettd
hin ei asunut tilalla, teki harvoin puukauppoja, oli palkansaaja tai eldkeldinen, oli
nainen ja tila oli yhteisomistuksessa. Metsdnhoitoyhdistysten toiminnanjohtajat
arvioivat puukauppapalvelujen kidyton hyddyttivin metsdnomistajia seuraavasti;
korkeampi kantohinta, korjuujéljen ja tukkisaannon valvonta, turvallisuus puukaupassa
ja pienet erdt paremmin kaupaksi. Haittoina pidettiin palveluiden maksullisuutta,
normaalia hitaampaa puukauppaa ja yhdistysten huonoja mahdollisuuksia maksaa
puukaupan ennakkomaksuja. Enemmistd vastanneista arvioi valtakirjakauppojen ja
yhdistysten korjuupalvelun kasvavan vuoteen 2005 mennessa.

Veijalainen (1997) selvitti Pohjois-Karjalassa olevien metsdnomistajien mielipiteitad
metsidnhoitoyhdistysten puukaupallisten palveluiden tarpeellisuudesta  ja
tyytyvdisyydestd palveluihin. Valtaosa (noin 90 prosenttia) metsdnomistajista oli
kiyttdnyt vdhintddn yhtd metsidnhoitoyhdistyksen palvelua vuosina 1991-1995.
Tarpeellisimpina palveluina metsdnomistajat pitivit taimien ja siementen valitystd seké
leimausta. Vihiten tarpeellisina palveluina pidettiin metsin istutus- ja kylvopalvelua,
taimikonhoito, hankintapalvelua ja valtakirjakauppaa. Puukaupallisiin palveluihin oli



tyytyvdinen noin joka toinen metsdnomistaja. Palveluiden hintaa pidettiin keskimiérin
melko kalliina.

Metsidnhoitoyhdistysten aktivoituminen puukaupassa ja yksityismetsiin kohdistuva puun
kysynnédn kasvu on saanut myos puun ostajat aktivoitumaan puumarkkinoilla. Ostajat
pyrkivdt aikaisempaa voimakkaammin suoriin asiakassuhteisiin metsdnomistajien
kanssa. Lisdksi puun ostajat alkoivat 1990-luvun puolenvilin jidlkeen aikaisempaa
voimakkaammin  markkinoimaan  metsdnomistajille  pitkdaikaisia  puukaupan
asiakassopimuksia. Asiakassopimuksia markkinoidaan keskimddrdistd suuremman
pinta-alan tai puuméérén omaaville metsdnomistajille.

Puukaupan asiakassopimuksissa metsdnomistajien odotetaan myyvén sdannollisesti
puuta. Sopimuksessa puu tulee ensisijaisesti tarjota sopimuksen tehneelle puun ostajalle.
Alkuvuonna tehdyissd puukaupoissa yhtid lupaa metsdnomistajalle puun hinnan
tarkistuksen, mikdli puun hinta nousee loppuvuonna alkuvuonna sovitusta hinnasta.
Yhtié lupaa myos ostaa sopimusmyyjdltd vuosittain hakkuusuunniteen mukaisen
puumiirdn. Puukaupan asiakkuussopimuksilla yhtiot pyrkivdat sekd tasoittamaan
puukauppaa vuoden sisdllé ettd varmistamaan puun saatavuutta.

Minnisto (1999) selvitti kyselytutkimuksella metsdnomistajien tyytyvédisyytta yhtididen
metsdpalvelusopimuksiin.  Metsdpalvelusopimusasiakkaiden = puukaupat  olivat
keskimddrdistd suurempia. Puukaupat solmittiin alkuvuodesta, jolloin ne tasoittivat
vuoden  sisdistdi  puukauppaa.  Metsdnomistajien  mielestd  tirkein = syy
metsdpalvelusopimuksen teolle oli hintatakuu. Seuraavaksi tirkeimmét syyt olivat
yhtion tarjoama hyvé palvelu ja varmuus puun menekistd. Merkittivimmat syyt sille,
ettd sopimusta ei ollut tehty olivat; halu itse hoitaa metsiin liittyvét toimenpiteet,
haluttomuus sitoutua yhteen ostajaan ja sopimusta ei ollut tarjottu. Léhes kaikkia (94
prosenttia) metsdpalvelusopimuksen tehneistd metsdnomistajista olivat tyytyvdisid
sopimukseen.

Metsdnhoitoyhdistysten ja puun ostajien puukauppasopimusten lisdksi puumarkkinoille
on pyrkimidssd vilittdjiksi my0Os yksityisid metsdpalveluyrittdjid. Kaikkiaan heiddn
roolinsa puumarkkinoilla on kuitenkin edelleen varsin pieni. Valtaosalla yksityisistd
metsdpalveluyrittdjistd toiminnan painopiste on muu kuin puukauppa ja puun korjuu
(Koistinen 1999, Kéirhd & Mikinen & Salo 2000). Pddosalla yrityksistd toiminta
koostuu metsdnhoitotdisté ja metsdtalouden suunnittelutyosta.

Eri puukauppatapojen osuuksista yksityismetsien puukaupoista 2000-luvun alkupuolella
kertoo Ruoholan ym. (2004) kyselytutkimus. Tulosten mukaan vuosina 1998-2003
yksityismetsien puukaupoista oli 53 prosenttia niin kutsuttuja suoria kauppoja, missa
metsdnomistaja oli suoraan yhteydessi puun ostajaan. Vastaavana ajanjaksona 38



prosenttia kaupoista oli metsénhoitoyhdistyksen valtakirjakauppoja. Noin 9 prosenttia
kaupoista oli metsdyhtididen puukaupan sopimusasiakkaiden tekemid kauppoja.
Yksityismetsien puusta suorilla kaupoilla tuli 47 prosenttia, valtakirjakaupoilla 28
prosenttia ja sopimusmyyjiltd 25 prosenttia. Sopimusmyyjat myivit siten puuta muita
metsdnomistajia useammin ja suurempia leimikoita.

Metsdverotuksen puun tarjontaa voimistanut siirtymékausi padttyy vuoden 2005
lopussa. Tdémin on arveltu heikentdvén viliaikaisesti puun tarjontaa (Rdmo ym. 2005).
Metsiteollisuuden puun kayttd sdilyy kuitenkin likimain siirtymékautta edeltdneelld
tasolla. Tétd kehitystd vasten olisi luontevaa olettaa yhtididen pyrkivén tehtaiden
puuhuoltoa varmistaakseen kasvattamaan sopimusasiakkuuksia ja sopimusasiakkailta
tulevan puun mairaa.

My6s metsdnhoitoyhdistyksissi on luultavimmin halua edelleen kasvattaa
puukaupallisia palveluita. Metsédnhoitoyhdistysten taloudellinen tilanne sidilyy kirednd
jatkossakin ja puukaupallisista palveluista on yhdistyksille tuloja. Lisdksi
valtakirjakauppapalvelun kasvattamiseen liittyy myds edunvalvontandkokohta.
Yhtididen sopimusasiakkuudelle halutaan luultavimmin rakentaa voimakasta
vastavoimaa valtakirjakaupoista.

Sekd yhtididen puukaupan sopimusasiakkuuksien ettdi metsdnhoitoyhdistysten
valtakirjakauppapalvelun kasvulle luo hyvit edellytykset yksityismetsdanomistajakunnan
rakennemuutos (Karppinen ym. 2002). Metsdnomistajat ikddntyvit, muuttavat pois
tilalta taajamiin ja kaupunkeihin, jolloin metsien hoito ja hakkuut voidaan haluta yhi
useammin antaa ulkopuolisen asiantuntijan hoitoon. Se kumman tahon puoleen
metsdnomistajat kddntyvit riippuu osin siitd, kuinka tyytyvéisid metsdnomistajat ovat
olleet aiemmin saamaansa palveluun. Mikéli palveluun ollaan oltu tyytyméttomid, se
voi johtaa seuraavassa puukaupassa erilaiseen puukauppatapaan.

Puukauppatapojen tulevasta kehityksestd ei ole tutkittua tietoa. Kehitys kiinnostaa
kuitenkin sekd metsdyhtioitd ettd metsdnomistajien edunvalvojia. Mikédli metséyhtididen
puukaupan sopimusasiakkailta tuleva puumddrd tai metsdnhoitoyhdistysten
valtakirjakauppapalvelun kautta tuleva puuméédrd kasvaa suureksi, se voi vaikuttaa
kilpailuun ~ puumarkkinoilla.  Koska  puukauppatapojen  kehitys  vaikuttaa
puumarkkinoiden toimintaan, on se myds tarked metsdpolititkan padtoksentekijoille.



2.

TUTKIMUKSEN TARKOITUS

Tutkimuksessa kartoitetaan yksityismetsdnomistajien puukauppatapojen tulevaa

kehitystd ldhivuosina. Selvityksen aineistona kéytetdén kahta kyselyd. Laaja kysely

suunnataan yksityismetsdnomistajille. Lisdksi haastatellaan muutamia puukaupan

asiantuntijoita heidén ndkokulmansa kartoittamiseksi.

Vastauksia haetaan seuraaviin tdsmennettyihin kysymyksiin:

1.

Millaisia aikeita metsédnomistajilla on tulevan puukaupan tekotavan suhteen?
Arvioivatko metsdnomistajat toimivansa puun myynneissd tdysin omatoimisesti,
aiotaanko kéyttdd metsidnhoitoyhdistysten tai yksityisten metsdpalveluyritysten
palveluita vai suositaanko yritysten kanssa tehtdvid pitempiaikaisia puukaupan
asiakkuussopimuksia?

Olivatko metsédnomistajat tyytyvéisid viimeksi kdyttdmédnsd puukauppatapaan
ja mikd yhteys aiemmin kéytetylld puukauppatavalla on seuraavan puukaupan
tekotavan valintaan?

Miten puukaupan asiantuntijat arvioivat puukauppatapojen kehittyvin
tulevaisuudessa?

Millainen kokonaiskuva puukauppatapojen tulevasta kehityksestd muodostuu,
kun metsdnomistajien ja puukaupan asiantuntijoiden arviot yhdistetdén?

Tdma selvitys on osa laajempaa PTT:n ja Tyd&tehoseuran tutkimusta, jossa selvitettiin

yksityismetsdnomistajien puukauppatapoja ja puun myyntimdirid vuosina 1998-2003

(Ruoholan ym. 2004). Lisédksi selvitettiin yksityismetsdnomistajien puun tarjonta-
aikomuksia vuosina 2004-2007 (R&mo ym. 2005).



3. MENETELMAT JA AINEISTO

3.1 Metsanomistajakysely
Perusjoukko ja otos

Perusjoukon  muodostivat  kaikki  metsdnhoitomaksua  maksavat  yksityiset
metsdnomistajat sekd perikunnat ja yhteisot Suomessa, yhteensd 259 044
metsdnomistajaa. Perusjoukkoon eivdt kuuluneet metsédnhoitomaksusta vapautetut,
eivitka alle 5 hehtaarin metsétilat.

Osoiteldhteend kdytettiin Maaseudun Tulevaisuus —lehden osoiterekisterid, jonka
mukaan lehden metsdnomistajanumero postitetaan. Rekisterin osoitteisto on koottu
metsdnomistajaliitoilta. Otos poimittiin rekisteristd systemaattisella satunnaisotannalla
metsidnhoitoyhdistyksen jisenméédrdn mukaan painotettuna. Otoksen suuruus oli 2 000
metsdnomistajaa. Aineiston keruun pddasiallinen tavoite oli kerdtd tietoa
metsdnomistajien puun tarjonta-aikomuksista metsdverotuksen siirtymékauden lopulla
vuosina 2004-2005 ja sen jilkeen vuosina 2006-2007.

Aineiston hankinta

Ennen varsinaista kyselyd otoksesta poimittiin systemaattisella satunaisotannalla 50
metsdnomistajan otos lomakkeen testaamiseksi. Niille metsdnomistajille postitettiin
kyselylomakkeet syyskuussa 2003. Kyselyn palautti asianmukaisesti tiytettynd 22
metsdnomistajaa. Néiden vastausten perusteella lomaketta muokattiin kysymysten
selkiyttdmiseksi. Télld pyrittiin lisdédmdin metsdnomistajien vastausaktiivisuutta ja
parantamaan tulosten tulkittavuutta.

Aineisto kerdttiin otokseen arvotuille metsdnomistajille kohdistetulla postikyselylld
lokakuussa 2003. N4iitd metsdnomistajia oli yhteensd 1 950. Testikyselyyn valitut
metsdnomistajat olivat tdmédn postituksen ulkopuolella. Hyviksyttyjd vastauksia
kyselyyn saatiin 880 kappaletta. Otokseen valituista metsdnomistajista 43 jéi
tavoittamatta osoitteen muuttumisen tai muun syyn vuoksi. 26 kyselylomakkeen saajaa
oli luopunut metsdnomistuksesta. Lopulliseksi otoskooksi muodostui siten 1 881
metsdnomistajaa ja kyselyn vastausprosentiksi 47 %.

Postikyselyn kato

Vastaamatta jattdneiden metsdnomistajien taustapiirteitd ja syitd vastaamatta jattimiseen
selvitettiin puhelinhaastatteluin marraskuussa 2003. Té&hin haastatteluun poimittiin
vastaamatta jéttdneistd 50 metsdnomistajaa systemaattisella satunnaisotannalla.
Valituista metsdnomistajista tavoitettiin 30. Haastatteluissa heiltd kysyttiin keskeiset



omistajaa ja tilaa koskevat taustatiedot sekd puunmyyntejd koskevat keskeiset tiedot.
Liséksi heiltd tiedusteltiin syité sithen, miksi kyselyyn ei oltu vastattu. Yleisimpié syiti
tdhdn olivat kiire, kiinnostuksen puute, vaikeaksi koettu lomake, metsdnomistaja ei
osannut vastata, kyselyn saapumista ei havaittu tai ei haluttu vastata.

Suoritetussa vertailussa kyselyyn vastanneiden ja vastaamatta jittineiden
metsidnomistajien vililld ei esiintynyt juurikaan eroja (x*-testi). Naiset olivat kuitenkin
vihemmin edustettuna katoanalyysissad kuin varsinaisessa aineistossa. Tilalla asuminen
sekd keskimddrdinen metsdalan koko poikkesivat myos vastanneiden ja vastaamatta
jattdneiden vélilla.

Metsinomistajien taustapiirteet

Metsdnomistajat

Kyselyyn vastanneiden metsdnomistajien keski-ikd oli ldhes 60 wvuotta. Naisia
metsdnomistajista oli noin neljinnes. Ammattiaseman mukaan eniten edustettuina olivat
eldkeldiset. Maa- ja metsdtalousyrittdjid vastaajista oli noin joka viides.
Metsdanomistajien koulutustaso oli keskimddrin melko alhainen. Metsédnomistajat
poikkesivat vertailuaineiston metsdnomistajista (Karppinen ym. 2002) selkeimmin
korkeamman keski-idn ja eldkeldisten suuremman osuuden suhteen. Aineistojen keruun
vililla on kuitenkin nelja vuotta ja poikkeamat ovat oletetun kehityksen suuntaisia.

Metsdnomistajista reilusti yli puolet asui maaseudulla ja noin joka toinen metsétilansa
yhteydessd. Metsétilan sijaintikunnan ulkopuolella asui joka kolmas metsdnomistaja.
Noin joka kymmenes metsdnomistaja asui yli 100 000 asukkaan kaupungeissa. Valtaosa
vastaajista oli kuitenkin joko lapsuudessaan tai nuoruudessaan asunut maaseudulla.

Metstilat

Perheomistus oli kuvaavaa metsétiloille. Ndiden tilojen osuus vastasi koko maan
keskiméadrdi. Tiloista joka kolmas oli saatu perintona ja keskiméardinen omistusaika oli
23 vuotta. Pinta-alaltaan tilat olivat keskimiérin suurempia kuin koko maan tilat
keskiméérin. Puunmyyntitulojen verotuksen piiriin tiloista kuului runsas puolet. Pinta-
alaverotuksen piiriin kuuluvat metsdnomistajat ovat siten tutkimusaineistossa
edustettuna suuremmalla osuudella kuin koko metsdnomistajakunnassa. Voimassa oleva
metsdsuunnitelma oli noin joka toisella tilalla.

Analyysimenetelmiit

Metsdnomistajien ja metsitilojen taustapiirteiden kuvailussa kdytettiin suoria jakaumia

ja keskiarvoja. Muuttujien vilistd riippuvuutta kuvattiin ristiintaulukoinneilla ja
riippuvuuksien tilastollisia merkitsevyyksid y°-testin avulla.



Kyselyn tuloksia on aiemmin julkaistu tyStehoseuran (Ruoholan ym. 2004) ja Pellervon
taloudellisen tutkimuslaitoksen raportteja sarjassa (Ramo ym. 2005). Naistd
ensimmdisessd  tarkasteltiin  metsdnomistajien  puukaupantekotapoja ja  puun
myyntimédérid vuosina 1998-2003. Jalkimmaéinen késitteli metsdnomistajien puun
tarjonta-aikomuksia vuosina 2004-2007. Aineiston keruu, lomake ja metsdnomistajien
piirteet on kuvattu yksityiskohtaisesti ndissé raporteissa.

3.2 Asiantuntijakysely

Metsidteollisuuden, metsidnhoitoyhdistysten ja puukaupan vilijdsenind toimivien
yksityisten  yrittdjien = ndkemyksid  kartoitettiin = tammi-helmikuussa 2005
puhelinhaastattelulla. Tutkimuksen tekijd valitsi haastatteluun kahdeksan puukaupan
asiantuntijaa. Kolme asiantuntijoista oli tdissd puun ostajayrityksissd (Metséliitto, UPM
ja Stora-Enso). Yksi asiantuntijoista tuli metsdnomistajaliitosta, yksi suuremmasta
metsdanhoitoyhdistyksestd ja yksi pienemistd metsdnhoitoyhdistyksestd. Yksi
haastatteluun valituista oli yksityinen yrittdjd, joka toimi pddosin puukaupassa.
Haastatteluun valituista yksi kieltdytyi haastattelusta eli haastattelu suoritettiin
seitsemadlle asiantuntijalle.

Haastateltavat saivat kysymykset etukdteen ndhtiviksi (kysymykset liite 2).
Haastattelussa tiedusteltiin puukauppatapojen rakenteen tulevan kehityksen lisdksi myos
nidkemyksid puun kdyton ja puumarkkinoiden tulevasta kehityksestd Suomessa. Téssd
raportoidaan vain puukauppatapojen tulevaa kehitysta koskevat ndkemykset.

Haastateltavia pyydettiin antamaan vastaukset kysymyksiin ensisijaisesti puukaupan
asiantuntijoina eikd tydnantajansa edustajina. Kysymysten toimittamisen yhteydessd
sovittiin aika, jolloin haastattelu puhelimella tehddén. Haastattelu kesti 30-45 minuuttia
asiantuntijaa kohden. Haastateltavien vastaukset Kkirjattiin puhelimessa muistiin ja
vastauksista koostettiin asiantuntijoiden yhteinen ndkemys tulevasta kehityksesta.
Mikili asiantuntijoiden ndkemykset olivat erisuuntaisia, tdma tuodaan koosteessa esiin.
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4. TULOKSET

4.1 Metsinomistajien aikomukset puukaupan tekotavan suhteen vuosina
2004-2007

Kyselyssd tiedusteltiin metsdnomistajien aikomuksia tulevan puukaupan tekotavan
suhteen. Lisdksi kyselyssé kartoitettiin sekd puun ostajien metsdnomistajille tarjoamien
puukaupan asiakassopimusten yleisyyttd ettd aiemmin kidytetyn puukauppatavan ja
puukauppatyytyviisyyden yhteyttd puukauppatavan valinta-aikomuksiin. Kyselyssé
selvitettiin - my0s metsdnhoitoyhdistysten puukauppapalveluiden kiyton yhteyttd
puukauppatavan valinta-aikomuksiin vuosina 2004-2007.

Kyselyyn vastanneista metsdnomistajista 11 prosentilla oli jonkinlainen puukaupan
asiakassopimus puun ostajayritysten kanssa (Taulukko 1). Asiakassopimuksen tehneilld
metsdnomistajilla oli keskimdirdistd alhaisempi ammatillinen koulutustaso, he ovat
keskimédrdistd useammin maa- ja metsitalousyrittdjid, asuvat vakinaisesti tilalla ja
heiddn metsdpinta-alansa ja hakkuumahdollisuutensa ovat selvésti keskimdardisti
suuremmat (liite 1). Metsiliitolla oli sopimusasiakkaita likimain yhté paljon kuin Stora-
Ensolla ja UPM-Kymmenelld yhteensa.

Taulukko 1. Metsdyhtioiden asiakassopimuksen yleisyys metsdanomistajien keskuudessa.

Voimassa oleva asiakassopimus % metsdnomistajista
(n=794)
el mitdén sopimusta 89 %
Metséliiton sopimus 5%
StoraEnson sopimus 3%
UPM:n sopimus 3%
muun puunostajan sopimus 0%
100 %

Metsdyhtididen puukauppasopimusten puitteissa vuosina 2004-2007 aikoi puuta myyda
11 prosenttia metsdnomistajista (taulukko 2). Tdmi on hiukan useampi kuin vuosina
1998-2003, jolloin yhtididen puukauppasopimuksen piirissd tehtiin 9 prosenttia

puukaupoista.

Metsénhoitoyhdistyksen valtakirjakauppapalvelun avulla puukaupan aikoi tehdd 38
prosenttia kyselyyn vastanneista metsdnomistajista (taulukko 2). Se on sama maara kuin
vuosina 1998-2003 eli valtakirjakauppapalvelua kayttdvien osuudessa ei olisi
tapahtumassa muutosta. Metsédnhoitoyhdistysten valtakirjakauppapalvelua kayttavat
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ovat keskimddrdistdi useammin naisia, ammatillisesti korkeammin koulutettuja,
palkansaajia, tilan sijaintipaikkakunnan ulkopuolella asuvia ja heidédn metsétilansa ovat
kooltaan varsin ldhelld keskiméddraista (liite 1).

Suoraan puun ostajien kanssa arvioi asioivansa seuraavassa puukaupassa 47 prosenttia
metsdnomistajista. Tdmd on vihemmén kuin vuosina 1998-2003 (Ruohola ym. 2004).
Osa suoraa asioivista aikoo siten siirtyd kdyttdméan muita puukauppatapoja. Suoraan
puun ostajan kanssa asioivia voi luonnehtia siten, ettd he ovat keskimédriistd useammin
miehid, heilli on alhainen ammattikoulutus, he asuvat vakinaisesti tilalla ja heidin
metsétilansa ovat kooltaan likimain keskimééraisia (liite 1).

Metsdanomistajien aikomuksista seuraavan puukauppatavan valinnan suhteen vuosina
2004-2007 saa sen kasityksen, ettd lahes kaikkia kyselyyn vastanneet metsdnomistajat
olisivat aikeissa tehdd puukaupan kyseisend ajanjaksona. Selvitettdessd tarkemmin
puukauppa-aikeita ainoastaan 25 prosenttia kyselyyn vastanneista metsdnomistajista
aikoi varmuudella myydd puuta vuosina 2004-2005 (Ramd ym. 2005). Puun
myyntiaikomusten suhteen epidvarmoja metsdnomistajia oli 37 prosenttia. Vuosina
2006-2007 varmuudella puuta aikoi myydd 20 prosenttia kyselyyn vastanneista
metsdnomistajista. Epdvarmojen osuus oli 53 prosenttia. Taulukon 2 tulokset kuvaavat
siten luultavimmin puukauppatavan valinta-aikomuksia seuraavassa puukaupassa, joka
osalle metsdnomistajista ajoittuu vuosille 2004-2007 ja osalle timén jédlkeen.

Taulukko 2. Metsinomistajien arviot aikomuksistaan puukauppatavan valinnan

suhteen tulevissa puukaupoissa vuosina 2004-2007

Aikoo kéyttdd vuosina 2004-2007

Puukauppatapa
% metsdnomistajista (n=721)

Metsdyhtion puukauppasopimus 11 %
Metsanhoitoyhdistyksen 38 %
valtakirjakauppa

Suora asiointi ostajan kanssa 47 %
(perinteinen puukauppa)

Muu tapa 4%

100 %

Viimeisimmassa puukaupassa kiytetty puukauppatapa ndyttdd periytyvian myos jatkossa
tehtdviin puukauppoihin (taulukko 3). Metsdnhoitoyhdistysten valtakirjakauppapalvelua
kiyttineistd 87 prosenttia aikoo kayttdd samaa puukauppatapaa myOs seuraavassa
kaupassa. Vastaavasti 81 prosenttia suoraan ostajan kanssa asioineista aikoo asioida
myds seuraavassa puukaupassa suoraan ostajan kanssa. Metsdyhtididen
sopimusasiakaskauppa tehneistd 75 prosenttia aikoo tehdd puukauppasopimuksen

pirissd myds seuraavan kaupan.
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Taulukosta 3 on ndhtdvissd myds siirtymét eri kauppatapojen vililld. Metsdyhtididen
asiakassopimuksista on siirtymdd suoraan asiointiin, mutta vihemmén kuin suorasta
asioinnista  metsdyhtididen  asiakassopimuksen  piirin.  Vastaavalla  tavalla
metsidnhoitoyhdistysten valtakirjakauppapalvelun kéytostdi on siirtymdd suoraan
asiointiin, mutta vdhemmén kuin suorasta asioinnista valtakirjakauppapalvelun
kayttoon. Kokonaisuutena metsdyhtididen asiakassopimusten kadyttdjien méadrd olisi
kasvamassa, valtakirjakauppapalvelun kédyttdjien maard pysymaéssé likimain ennallaan ja
suoraan ostajien kanssa asioivien médrd vdhenemdssd. Asiakassopimusten piiriin on
aikeissa siirtyd erityisesti suoraan ostajan kanssa asioineita metsdnomistajia, mutta
myos valtakirjakauppapalvelua viimeisimmassa puukaupassa kayttaneita
metsdnomistajia. Metsédnhoitoyhdistysten puukaupan valtakirjakauppapalvelu néyttda
siten sekd menettdvin vanhoja ettd saavan uusia kdyttdjid. Siirtymét tukevat taulukon 2
tulosta, jonka mukaan metséyhtididen sopimusasiakkuus olisi hienoisessa kasvussa.
Ruoholan ym. (2004) mukaan 9 prosenttia yksityismetsdnomistajien puukaupoista oli
vuosina 1998-2003 sopimusasiakaskauppoja.

Taulukko 3. Aiemmin kdytetyn puukauppatavan yhteys puukauppatavan valinta-
aikomuksiin vuosina 2004-2007.

Viimeisimmiissi puukaupassa kiytetty kauppatapa

Aiottu puukauppatapa : .
2004-2007*** Metsdyhtion Mhy Suora asiointi
asiakassopimus valtakirjakaupat ~ ostajan kanssa Muu tapa
(n=58) (n=247) (perinteinen (n=6)
puukauppa)
(n=351)
% (lukumédrd) metsédnomistajista
Metsdyhtion asiakas- 75 % (44) 3% (7) 6 % (21) 0
sopimus
Metsénhoitoyhdistyksen 2% (1) 87 % (215) 10 % (35) 0
valtakirjakauppa
Suora asiointi ostajan 21 % (12) 8 % (20) 81 % (284) 33%(2)
kanssa (perinteinen
puukauppa)
Muu tapa 2% (1) 2% (5) 3% (11) 67 % (4)
100 % (58) 100 % (247) 100 % (351) 100 % (6)

*** Ero erittdin merkitseva (p<0,01)

Metsédnomistajat ndyttdvdt kyselyn mukaan olevan kaikkiaan varsin tyytyviisid
kayttimiinsd puukauppatapoihin (taulukko 4). Tadma selittdd vdhidisid puukauppatavan
vaihtoaikeita. Kaikkein tyytyvdisimpid olivat ne metsdnomistajat, jotka aikovat tehda
seuraavan puukaupan metsdyhtididen puukaupan palvelusopimuksella.
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Taulukko 4. Tyytyvdisyys viimeisimmdssd kaupassa kdytettyyn kauppatapaan ja
yhteys puukauppatapaan liittyviin aikomuksiin vuosina 2004-2007.

Aiottu puukauppatapa 2004-2007

Metsdyhtion ~ Metsénhoito-  Suora asiointi  Muu tapa
Viimeisin kauppatapa vastasi puukauppa- yhdistyksen ostajan kanssa
odotuksia ...** sopimus valtakirja- (perinteinen
kauppa puukauppa)
(n=658) % metsinomistajista
Erittdin hyvin 46 36 40 32
Melko hyvin 43 53 53 41
Ei osaa sanoa 7 8 5 9
Melko huonosti 3 2 1 14
Erittdin huonosti 1 1 1 4
100 % 100 % 100 % 100 %

** Ero merkitseva (p<0,05)

Tarkasteltaessa  metsénhoitoyhdistysten —puukauppapalveluiden kéyton yhteyttd
puukauppatavan valinta-aikomuksiin vuosina 2004-2007 havaitaan, ettd yli puolet
metsdyhtididen puukauppasopimusasiakkaista ja suoraa asiointia aikovista ei ole
ailemminkaan kiyttdnyt metsidnhoitoyhdistysten apua puukauppa-asioissa (taulukko 5).
Ne, jotka ovat kdyttineet metsédnhoitoyhdistysten puukauppapalveluja, ovat kiyttineet
enemmin muuta palvelua kuin valtakirjakauppapalvelua tai puunmyyntierdn
kilpailutuspalvelua.

Taulukko 5.  Metsdnhoitoyhdistyksen  puukauppapalveluiden  kdyton — yhteys
puukauppatavan valinta-aikomuksiin vuosina 2004-2007.

Aiemmin kiiytetty metsinhoitoyhdistyksen apu puukauppa-

Aiottu puukauppatapa asioissa
2004-2007%** Ei mitiagn ~ Mhy hoiti Mhy
apua valtakirjalla  kilpailutti ~ Muu apu
koko ostajat
puukaupan
% metsdnomistajista
Metsiyhtion puukauppa- 54 % 13 % 4% 29% 100 %
sopimus (n=72)
Metsdnhoitoyhdistyksen
Valtakirjakau};)pa (r?=250) 13 % 3% 10% 4% 100%
Suora asiointi ostajan kanssa
(perinteinen puukauppa) 58 % 8% 13 % 21% 100 %
(n=358)
Muu tapa (n=21) 33% 29 % 9 % 29% 100 %

*** Ero erittdin merkitseva (p<0,01)
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Keskeisimmét huomiot metsinomistajakyselysta:

Metsédnomistajat ovat varsin tyytyviisid viimeksi tekemansa puukaupan
kauppatapaan.

Puukauppatavoissa ei tule tapahtumaan suuria muutoksia lahivuosina.

Pientd siirtymadd saattaa kuitenkin tapahtua suorasta kaupasta
valtakirjakauppatapaan ja yhtididen puukaupan sopimusasiakkaiksi.

Toisaalta valtakirjakauppatavasta saattaa siirtyd metsdnomistajia myos
suoraan kauppatapaan ja pieni osa yhtididen sopimusasiakkaiksi.

- Kaikkiaan suora kauppatapa olisi viheneméssi, valtakirjakauppatapa

- pysymadssd ennallaan ja yhtididen puukaupan sopimusasiakkuus pienoisessa
kasvussa.

4.2 Puukaupan asiantuntijoiden nikemykset puukauppatapojen kehityksesta

Puukaupan asiantuntijoilta  kysyttiin  teemahaastatteluissa  heiddn nikemysti
puukauppatapojen tulevasta kehityksestd. Aluksi kysymykset koskivat yhtididen
puukauppasopimusasiakkuuksien kehitystd ja syitd kehitykselle. Tdméin jilkeen
metsdnhoitoyhdistysten valtakirjakauppapalvelun ja yhdistysten muiden puukaupallisten
palveluiden kehitystd. Tamén jdlkeen yhtididen suorien ostojen ja yksityisten
metsdpalveluyrittdjien tulevaisuutta.

Yhtioiden puukauppasopimusten tulevaisuus

Vuosina 1998-2003 teollisuuden yksityismetsistd ostamasta puusta tuli noin 25
prosenttia puukauppasopimusasiakkailta (Ruohola ym. 2004). Asiantuntijat arvioivat
puukauppasopimusasiakkailta tulevan puun osuuden nousevan tai pysyvédn nykyiselld
tasolla. Osuuden ei arvioitu nousevan kuitenkaan yli 1/3 yksityismetsien puusta. Puun
ostovelvoitteen katsottiin rajaavan  sopimusasiakkaiden méadrdd. Lisdksi osa
asiantuntijoista arvioi sopimusasiakkailta ostettavan puun olevan yhtidille kallista, mika
rajoittaa  sopimusten  kasvua. Sopimusasiakkaat nédhtiin olevan  yhtidille
erikoisasiakkaita, joita palvellaan muita paremmin. Mikili erikoisasiakasaseman saa
paljon metsdnomistajia, erityisasema ja palvelut kirsivat.

Syynd puukauppasopimusasiakkuuden kasvulle néhtiin olevan metsdnomistajien
rakennemuutos. Osa metsdnomistajista haluaa luovuttaa metsdomaisuutensa

hyddyntdmisen ja hoidon ulkopuoliselle asiantuntijalle. Sopimusasiakkuuden etuina
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olevat hintatakuu ja bonukset houkuttavat metsdnomistajia. Metsdyhtidt puolestaan
haluavat varmistaa puun saatavuutta sopimusasiakkuuksin. Kun tietty osa vuoden puun
tarpeesta on varmistettu, sen arvioitiin helpottavan yhtididen loppuvuoden puun
hankintaa. Sopimusasiakkaiden kéyttdytymisen arvioitiin myds muuttuneen vuosien
varrella. Nykyisin osa sopimusasiakkaista kilpailuttaa puukauppansa ja pyytdd
sopimuskumppaniltaan kilpailun tuloksena muodostunutta korkeinta puun hintaa. Myds
sopimusasiakkaille tarjottavien maksuttomien palveluiden vaikutusta puun hintaan
tarkastellaan, kuten myds tukin katkontaa.

Yleisesti arvioitiin tdyden palvelun sopimusten lisdéntyvén tulevaisuudessa jo siitdkin
syystd, ettd niitd on vdhdn suhteessa pelkkiin puukauppasopimuksiin. Yhd useampi
metsdnomistaja haluaa antaa metsiensd hyddyntdmisen ja hoidon kokonaan
ulkopuolisen asiantuntijan késiin. Tdyden palvelun sopimusten yleistymistd voinee
hidastaa yhtididen resurssipula. Metsdnhoitotdiden, ynnd muiden palveluiden
tarjoaminen tyollistdd puun ostohenkilokuntaa. Lisdksi metsdnhoitotdiden tekijoistd
voinee tulla pulaa. Myos pelkkddn puukauppaan rajoittuvien sopimusten midrin
arvioitiin kasvavan.

Asiantuntijat arvioivat hintatakuun puukauppasopimuksissa sdilyvin tulevaisuudessa.
Se on keskeinen osa sopimusasiakkuutta. Puukauppasopimuksien arvioitiin my6s koko
ajan kehittyvén siten, ettd sopimusasiakkaille tarjotaan uusia palveluita muun muassa
ilmaisia metsidnhoitopalveluita, tietokonepohjaista metsdsuunnitelmaa ja niin edelleen.
Osa arvioi sopimusten kehittyvdn sithen suuntaan, ettd sopimuskumppanuutta
syvennetéén ja tiivistetdin.

Yleisesti sopimusten arvioitiin levidvdn myds nykyistd pienempiin tiloihin. Mukaan on
tulossa my0s sddnnoéllisesti myyvid hankintamyyjid. Isot metsitilat ovat jo sopimusten
piirissd. Nykyiset sopimusasiakkuusehdot ovat kuitenkin sellaisia, ettd ne hyddyttavét
parhaiten isoja sddnndllisesti puuta myyvia tiloja.

Metsianhoitoyhdistysten puukauppapalveluiden tulevaisuus

Vuosina 1998-2003 teollisuuden yksityismetsistd ostamasta puusta tuli noin 28
prosenttia  valtakirjakaupoin  (Ruohola ym. 2004). Asiantuntijat arvioivat
valtakirjakaupoin myytdvidn puun osuuden kasvavan tai pysyvdn ennallaan
tulevaisuudessa. =~ Osa  asiantuntijoista  arvioi  syynd  kasvuun  olevan
metsdnomistajakunnan rakennemuutoksen. Yhd useampi metsdnomistaja asuu
kauempana tilalta ja haluaa metsdasioiden hoitoon paikallisen asiantuntijan. Osa
asiantuntijoista puolestaan arvioi kasvun johtuvan siitd, ettd metsdnhoitoyhdistykset
kehittavit jatkuvasti valtakirjakauppapalvelua ja markkinoivat sitd ahkerasti.
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Valtakirjakauppapalvelujen ~ my6td  myos muiden  metsdnhoitoyhdistysten
puukaupallisten palveluiden uskottiin kasvavan. Osa asiantuntijoista arveli palvelujen
kasvun johtuvan niiden hinnoittelusta, joka on metsdnhoitomaksun ansiosta
kilpailukykyinen. Kaikkiaan metsdnhoitoyhdistysten arvioitiin panostavan palveluiden
kehittimiseen ja markkinointiin. Harvennushakkuiden lisdéntymisen arvioitiin
kasvattavan metsanhoitoyhdistysten korjuupalveluiden kysyntda

Vastaajat ndkivit metsdnhoitomaksun liittyvdn yhdistysten puukaupallisten palvelujen
tulevaan kehitykseen. Asiantuntijat arvioivat metsdhoitomaksun mahdollisesti poistuvan
jollakin aikavililld. Metsdnhoitomaksulla on tietty merkitys metsdnhoitoyhdistysten
taloudessa.  Metsidnhoitomaksun  mahdollisen  poistumisen néhtiin  lisddvén
metsidnhoitoyhdistysten panostuksia puukauppaan. Toisaalta metsdnhoitomaksun
poistuminen voi tuoda saneeraustarvetta yhdistyksiin; kulujen sdidstdjd esimerkiksi
henkilost6d vdhentdmilld. Vaihtoehtoisesti yhdistysten perimit palvelumaksut voivat
nousta.

Nykyinen metsédnhoitoyhdistyslaki kieltdd yhdistysten puun ostotoiminnan. Mikali
metsidnhoitomaksu poistuisi ja yhdistyslakia muutettaisiin, yhdistysten puun
ostotoiminta ndhtiin mahdolliseksi, vaikka se siséltdkin paljon riskejd. Yhdistyksistd
tulisi liiketaloudellisin perustein toimivia yrityksid. Puun osto-organisaationa
toimiminen esimerkiksi keskisuurelle sahateollisuudelle olisi mahdollista.

Suorien ostojen tulevaisuus

Vuosina 1998-2003 valtaosa (47 prosenttia) metsdteollisuuden yksityismetsista
ostamasta puusta tuli niin kutsuttuina suorina kauppoina. Asiantuntijat arvioivat suorien
ostojen viahenevén samalla kun ostot sopimusasiakkailta ja valtakirjakaupoista kasvavat.
Sopimusasiakkuutta ja yhdistysten puukaupallisia palveluita markkinoidaan niin
ahkerasti, ettd se pienentdd suorien ostojen mddrdd. Metsdnomistajakunnan
rakennemuutos vihentdd myos suoria ostoja

Yksityiset metsipalveluyrittijit ja puukauppa

UPM ja StoraEnso ovat paikoin ulkoistaneet puun ostotoiminnan. Tietyilld reuna-
alueilla alueyrittdja ostaa puuta yhtion nimiin ja jarjestelee korjuuta ja kuljetusta.
Asiantuntijat arvioivat tdmén tyyppisen puun ostotoiminnan ulkoistamisen pysyvén
marginaalisena my0s tulevaisuudessa. Toiminnan uskottiin kuitenkin kasvavan, koska
se on nykyisin vield niin pientd. Puun hankintaosastojen lakkauttamista ja puun
ostotoiminnan ulkoistamista kokonaisuutena ei uskottu kuitenkaan tapahtuvan. Tdmén
katsottiin siséltdvén niin suuria riskeja tehtaiden puuhuollon suhteen.
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Kaikkiaan yksityisten metsdpalveluyrittdjien asema katsottiin vaikeaksi. Yrittdjit ovat
yritysten osto-osastojen ja metsdnhoitoyhdistysten puristuksessa.
Metsidnhoitoyhdistysten kanssa kilpaileminen on vaikeaa. Osa nédki syynd
uskottavuusongelman. Metsanhoitoyhdistys katsottiin luotettavavammaksi
sopimuskumppaniksi. Osa arvioi metsdnhoitomaksun subventoivan yhdistysten
toimintaa ja véristivdn kilpailuasemaa. He aavistivat, ettd mikéli metsénhoitomaksu
poistuisi, yhdistyksistd muodostuisi entistd voimakkaammin puukaupan viélittdjia.
Lisdksi yksityisten yrittdjien asema vahvistuisi.

Keskeisimmét huomiot asiantuntijahaastatteluista:

Yhtioiden puukauppasopimukset

- Sopimusasiakkailta tulevan puun osuus tulee kasvamaan tai pysymaan nykyiselldan.

- Kasvua rajoittaa: ostovelvoite, sopimusasiakkailta tuleva puu kallista,
erikoisasiakkaiden palveluun tarvittavien resurssien puute

- Kasvua lisdd: Metsdnomistajien rakennemuutos, sopimuksiin sisdltyvat hintatakuu ja
bonukset, sopimusasiakkaille tarjottavat uudet palvelut

- Kasvu kohdistuu: Seka tdyden palvelun ettd puukauppaan rajoittuviin sopimuksiin

- Sopimusasiakkaiksi arvioitiin tulevan my0s aiempaa pienempid tiloja

Metsiinhoitoyhdistysten puukauppapalvelut

- Valtakirjakaupoin tulevan puun osuus tulee kasvamaan tai pysyméaén nykyiselldén.

- Kasvua lisdé: metsdnomistajakunnan rakennemuutos, MHY paikallinen puukaupan
asiantuntija, MHY :t kehittdvat ja markkinoivat voimakkaasti palveluaan

- Valtakirjakauppapalvelun lisédksi my6s muut puukaupan palvelut kasvavat

- Metsénhoitomaksun mahdollinen poistuminen liséisi edelleen puukauppapalveluiden
tarjontaa

Yhtioiden suorat ostot

- Osuus vihenee samalla kuin sopimusasiakkuus ja valtakirjakaupat kasvavat

- Syyné vihenemiselle: Sopimusasiakkuutta ja valtakirjakauppapalvelua
markkinoidaan ahkerasti, metsdnomistajakunnan rakennemuutos

Yksityiset metsipalveluyrittijit puukaupassa

- Rooli sdilyy marginaalisena my0s tulevaisuudessa, vaikka toiminnan uskottiin
kasvavan

- Yhtididen puun hankinnan ulkoistamiseen ei uskottu

- Yksityiset yrittdjdt ovat yritysten hankintaosastojen ja metsdnhoitoyhdistysten

puristuksessa
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5.  YHTEENVETO JA JOHTOPAATOKSET

Tamd selvitys luotasi  yksityismetsdnomistajien puukauppatapojen  kehitysté
lahitulevaisuudessa. Puukauppatavoilla tarkoitetaan metsdyhtididen puukaupan
asiakkuussopimuksia, metsdnhoitoyhdistysten valtakirjakauppoja ja yhtididen suoria
ostoja. Puukaupan tekotapojen kehitystd selvitettiin sekd metsdnomistajille suunnatulla
kyselylld ettd seitsemélle puukaupan asiantuntijoille suunnatun puhelinhaastattelun
avulla. Metsdnomistajilta kysyttiin heiddn puukauppatapavalintaansa seuraavassa
puukaupassa ja valinnan yhteyttd edelliseen puukauppatapaan. Puukaupan
asiantuntijoilta tiedusteltiin heiddn arviotaan eri puukauppatavoin ostetun puun
suhteellisen osuuden kehitystd suhteessa nykytilanteeseen. Tuloksia voidaan pitda
ainoastaan suuntaa-antavina sekd metsdnomistajille suunnattujen kysymysten ettd
puukaupan asiantuntijahaastatteluiden véhdisestdi maardstd johtuen. Mikéli asiaa
halutaan selvittdd syvillisemmin, metsdnomistajille suunnattujen kysymysten mééraa
tulisi kasvattaa ja my0s puukaupan asiantuntijahaastatteluita tulisi tehdd enemmén.

Yksityismetsanomistajille suunnatun kyselyn mukaan metsdnomistajat olivat varsin
tyytyvdisid viimeksi kéayttdméddnsd puukauppatapaan. Varmaankin tistd johtuen
puukauppatavoissa ei tule tapahtumaan suuria muutoksia ldhivuosina. Suurin osa
metsdnomistajista aikoo tehdd seuraavan puukaupan samalla tavalla kuin oli tehnyt
edellisenkin  kaupan vuosina 1998-2003. Vuosina 1998-2003 yksityismetsien
puukaupoista oli 53 prosenttia suoria kauppoja, missd metsdnomistaja oli suoraa
yhteydessd puun ostajaan. Metsénhoitoyhdistysten valtakirjakauppojen osuus oli 38
prosenttia ja 9 prosenttia kaupoista oli metsdyhtididen asiakassopimusten pirissé tehtyja
kauppoja. Yksityismetsien puusta tuli suoralla kaupalla 47 prosenttia, valtakirjakaupoin
28 prosenttia ja yhtididen sopimusasiakkailta 25 prosenttia.

Tulosten mukaan pientd siirtym#d saattaa kuitenkin tapahtua suorasta kaupasta
valtakirjakauppatapaan ja yhtididen puukaupan sopimusasiakkaiksi. Toisaalta
valtakirjakauppatavasta pieni osa metsdnomistajista saattaa aikeiden perusteella siirtyd
yhtididen sopimusasiakkaiksi. Kaikkiaan suora kauppatapa olisi védhenemissi,
valtakirjakauppatapa pysymadssd ennallaan ja yhtididen puukaupan sopimusasiakkuus
pienoisessa kasvussa.

Puukaupan seitsemédn asiantuntijan ndkemykset olivat samansuuntaisia kuin
metsdnomistajakyselyn antamat tulokset. Asiantuntijat arvioivat yksityismetsien puusta
valtakirjakaupoin ja metsdyhtididen sopimusasiakkailta tulevan puun osuuden joko
pysyvén ennallaan tai lisddntyvian vuoteen 2010 mennessd. Suorien kaupoilla ostetun
puun osuuden asiantuntijat arvioivat vihenevén.
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Keskeisend syynd puukauppatapojen kehitykseen asiantuntijat arvioivat olevan
metsdnomistajakunnan  rakennemuutoksen. Metsdnomistajakunnan  ik&4ntymisen,
maatilatalouden  harjoittajien  vdhenemisen ja  tilan ulkopuolella asuvien
palkansaajametsdnomistajien mddrdn kasvun arvioitiin johtavan siihen, ettd metsdin
liittyvdt asiat halutaan yhd useammin antaa ulkopuolisen asiantuntijan hoidettavaksi.
Lisdksi metsdnhoitoyhdistysten ja yhtididen voimakkaan markkinoinnin arvioitiin
osaltaan lisddvin valtakirjakauppojen ja sopimusasiakkuuden maaraa.

Yksityisten metsépalveluyrittdjien merkityksen puumarkkinoilla arvioitiin olevan
jatkossakin marginaalinen joskin kasvava. Heidén kilpailuasemansa
metsdnhoitoyhdistysten ja isojen yhtididen puunhankinnan vélissd katsottiin hankalaksi.
Osa asiantuntijoista arvioi metsédnhoitomaksun mahdollisen poistumisen parantavan
yksityisten metsdpalveluyrittdjien kilpailuasemaa suhteessa metsénhoitoyhdistyksiin.

Metsdnomistajille suunnatun kyselyn mukaan valtakirjakauppapalvelua kéyttévit
metsdnomistajat ovat keskimidrdistdi useammin naisia, ammatillisesti korkeammin
koulutettuja, palkansaajia ja he asuvat tilan sijaintipaikkakunnan ulkopuolella (liite 1).
Metsdanomistajakunnan rakennemuutoksessa ndiden osuus metsdnomistajista on arvioitu
kasvavan, mikéd tukee kyselyssé saatua tulosta, jonka mukaan suorasta kaupasta saattaa
tapahtua siirtyméaa valtakirjakauppapalvelun kayttoon. Toisaalta
valtakirjakauppapalvelun kéytostd saattaa tulla siirtymdid my0s poispdin eli yhtididen
sopimusasiakkuuden piiriin. Yhtiot ovat mitd ilmeisimmin pystyneet rakentamaan
sopimusasiakkuuden edut metsdnomistajia kiinnostaviksi. Tutkimuksen
tyytyvaisyyskyselyssé metsdyhtididen sopimusasiakkaat olivat
valtakirjakauppapalvelun kéyttdjid ja suoran kaupan tehneitd tyytyvdisempid viimeksi
tekeméédnsa puukauppaan.

Metsidnhoitoyhdistysten ja  metsdyhtididen  kilpailu  puukauppaa  aikovista
metsdnomistajista tulee Iluultavimmin sdilymddn kovana. Metsdyhtiot pyrkivit
sopimusasiakkuuksiin ~ tai  suoriin  kauppoihin = metsédnomistajien  kanssa.
Metsdnhoitoyhdistykset puolestaan markkinoivat omia puukauppapalveluitaan, koska
monella yhdistykselld merkittdvd osa tuloista tulee puukauppapalveluista. Lisdksi
metsdnomistajien edunvalvonta puoltaa  puukauppapalveluiden markkinointia.
Kilpailutilanteessa metsidnhoitoyhdistykset joutuvat miettiméén tarkasti
valtakirjakauppapalvelun hinnoittelua. Luultavasti monien metsdnomistajien mielesti
valtakirjakaupalla myydystd puusta tdytyy saada ainakin sen verran enemmdn, etti
kaupan kustannukset saadaan katettua. Mikéli valtakirjakaupan kustannuksia ei saada
katettua, voi metsdnomistaja seuraavassa puukaupassa siirtyd pois yhdistyksen
puukauppapalvelujen kéyttdjistd. Kilpailusta on hyotyd metsdnomistajille. Kilpailun
seurauksena metsidyhtididen sopimusasiakkaiden ja metsdnhoitoyhdistysten puukaupan
valtakirja-asiakkaiden palvelun taso sdilyy hyvina.
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Jatkotutkimuksissa ~ tulisi  huomiota  kiinnittdd  esimerkiksi  metsdyhtididen
sopimusasiakkailleen tarjoamien etujen arvon tarkasteluun. Kuinka paljon
sopimusasiakkaat ovat saaneet esimerkiksi hintatakuun ansiosta hyvitystd menneiden
vuosien kuluessa? Hyvitys ei ndy virallisessa puun hintatilastossa ja hyvitystd voisikin
suhteuttaa puun hintakehitykseen ja laskea, millaiseksi se olisi muodostunut jos
hintatakuun seurauksena maksettu hyvitys olisi tilastohinnoissa mukana. Hyvityksen
lisdksi metsdyhtididen sopimusasiakkaat saavat my0s muunlaisia rahassa mitattavia
maksuttomia etuja, joiden suuruus olisi my0s kiinnostava tutkimuksen kohde.
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LIITTEET

Taulukko 1. Metsdnomistajaan

liittyvien

puukauppatapaan 2004-2007.

taustapiirteiden

LIITE 1

yhteys

aiottuun

Aiottu puukauppatapa 2004-2007

Metsdyhtion | Metsdnhoito | Suora Muu tapa
Taustapiirre asiakas- | yhdistyksen |asiointi
sopimus valtakirja- |ostajan
kaupat | kanssa
(perinteinen
puukauppa)
% metsédnomistajista
Sukupuoli***
Mies 74 69 85 56
Nainen 26 31 15 44
(n=664) 100 % 100 % 100 % 100 %
Peruskoulutus™®*
Kansa- tai kansalaiskoulu 54 58 65 64
Keskikoulu 16 13 10 12
Peruskoulu 11 8 14 4
Ylioppilastutkinto 19 21 11 20
(n=699) 100 % 100 % 100 % 100 %
Ammattikoulutus™**
Ei tutkintoa 49 37 45 29
Koulutaso (esim. ammattikoulu) 28 22 30 33
Opistotaso 17 26 18 24
Akateeminen 6 15 7 14
(n=645) 100 % 100 % 100 % 100 %
Ammattiasema™®**
Palkansaaja 27 37 24 31
Maa- tai metsdtalousyrittdja 30 13 25 13
Muu itsendinen yrittdja 3 5 7 4
Eldkeldinen 34 41 42 52
Muu 6 4 2 0
(n=672) 100 % 100 % 100 % 100 %
Tilalla asuminen™**
Vakinaisesti tilalla 53 40 57 44
Muualla tilan sijaintikunnassa 15 17 19 16
Sijaintikunnan ulkop. / sama 18 15 12 16
maakunta 14 28 12 24
Sijaintikunnan ulkop. / eri 100 % 100 % 100 % 100 %
maakunta
(n=702)

23




Asuinympdristo***
Maaseutu
Taajama tai pienehko kaupunki
Kaupunki, 20 000 —100 000
asukasta
Kaupunki, yli 100 000 asukasta
(n=661)

67
15
10

100 %

51
21
15
13
100 %

69
16
12

100 %

48
22
17
13
100 %

*** Ero erittdin merkitseva (p<0,01)
** Ero merkitseva (p<0,05)
(* Ero merkitseva riskitasolla p<0,1)
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Taulukko 2. Metsdtilaan liittyvien taustapiirteiden yhteys aiottuun puukauppatapaan

2004-2007.
Aiottu puukauppatapa 2004-2007
Metsdyhtion | Metsénhoito | Suora Muu tapa
Taustapiirre asiakas- | yhdistyksen |asiointi
sopimus valtakirja- |ostajan
kaupat | kanssa
(perinteinen
puukauppa)
% metsdnomistajista
Tilan etdisyys asuinpaikasta®*
enintddn 20 km 36 23 37 29
21-50 km 19 23 25 14
51-100 km 25 17 21 14
101-200 km 6 13 7 22
yli 200 km 14 24 10 21
(n=353) 100 % 100 % 100 % 100 %
Tilan saantotapa™**
Perinto 36 40 27 40
Osto vanhemmilta tai sukulaisilta 42 36 47 20
Osto vapailta markkinoilta 4 9 9 4
Tilasta muodostettu perikunta 9 11 10 24
Muu 9 4 7 12
(n=708) 100 % 100 % 100 % 100 %
Tilan hallintatapa (*)
Yhden henkilon omistus 53 48 43 32
Perheomistus 26 24 35 28
Yhtyma 10 10 8 12
Perikunta 11 18 14 28
(n=714) 100 % 100 % 100 % 100 %
Metsitilan koko™**
enintdin 10 ha 17 18 12 26
11-30 ha 26 39 39 26
31-50 ha 17 20 18 39
51-70 ha 18 11 11 5
yli 70 ha 22 12 20 4
(n=683) 100 % 100 % 100 % 100 %
Metsdsuunnitelma™**
Kylla 69 63 56 29
Ei 27 31 41 63
Ei osaa sanoa 4 6 3 8
(n=668) 100 % 100 % 100 % 100 %
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Hakattavissa oleva puusto(*)

enintdidn 500 m3 33 49 46 40
501-1000 m3 9 17 27 20
1001-1500 m3 6 10 8 20
1501-2000 m3 9 9 5 0
2001-2500 m3 12 5 3 0
yli 2500 m3 31 10 11 20
(n=294) 100 % 100 % 100 % 100 %

*** Ero erittdin merkitseva (p<0,01)
** Ero merkitseva (p<0,05)
(* Ero merkitseva riskitasolla p<0,1)
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LIITE 2

ASIANTUNTIJOIDEN NAKEMYKSIA PUUN KAYTON JA PUUKAUPAN
TULEVASTA KEHITYKSESTA

Tavoite

- Kyselyn avulla selvittda asiantuntijoiden ndkemyksid puun kdyton ja puukaupan
tulevasta kehityksestd Suomessa

- Asiantuntijat koostuvat puun ostajien edustajista, metsdnhoitoyhdistysten
edustajista ja yksityisistd metsdpalveluyrittdjistd (yksittdisten asiantuntijoiden
nidkemykset eivit tule esille, asiantuntijoiden ndkemyksistd laaditaan kooste)

- Puukauppatapojen tulevasta kehityksestd on aiemmin kysytty metsdnomistajilta

- Tarkoituksena on yhdistda asiantuntijoiden ja metsdnomistajien ndkemykset
tulevasta kehityksesti

Taustaa

Yksityismetsdnomistuksen rakenne muutoksessa:

o Tilalla asuvien méérd vahenemaissa
Maataloudesta toimeentulevien maérd alentuu
Yksityismetsdnomistajat siirtyvét taajamiin ja kaupunkeihin
Palkansaajien ja elékeldisten osuus kasvaa
Metsénomistajakunta ikddntyy ja naisten miéiré kasvaa
Monitavoitteisten metsdnomistajien mééra kasvaa, metsésti eldvien ja
taloudellista turvaa korostavien maara laskee

O O O O O

- Metsiteollisuuden puukiyttd kasvanut 1990-luvulla noin 20 miljoonalla
kuutiometrilla
o Kotimaisen puunkdyttd kasvanut n. 10 milj. m3
o Tuontipuun kaytté kasvanut myos n. 10 milj. m3
o Tuontipuun osuus puun kadytdstd noussut tasaisesti koko 1990-luvun
(12% -> 22%)

- Puuvarojen taloudellisen hyodyntdmisen aste noussut korkealle Suomessa
o Hakkukertymé vuonna 2003 (ilman Lappia) 56,9 milj. m3
o Suurin kestévd hakkuukertyma (ilman Lappia) 63,7 milj. m3
o Hakkuukertymd suurimasta kestévistd hakkuukertymésti 89%
o Yksityismetsien osalla suhde vield korkeampi

- Puumarkkinoiden ohjaavista yleisistd sopimuksista luovuttu 1990-luvun aikana

o Metsdnhoitoyhdistykset alkoivat aiempaa voimakkaammin avustaa
metsdnomistajia puukaupoissa (puun myyntisuunnitelmien tekoa,
leimikon kilpailuttamista, valtakirjakauppapalvelua, korjuun- ja
katkonnan valvontaa ym.)

o Myo0s ostajien aktivoituminen, suorat metsdnomistajakontaktit ja
puukaupan asiakassopimusten markkinointi

o Markkinoille myds yksityisid metsapalveluyrittdjia
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KYSYMYKSIA

Puun kiytto, hakkuut ja puun hinnat

(@)

(@)

o

Miten uskotte metséteollisuuden puun kidyton kehittyvin Suomessa
vuoteen 2015 mennessd?

Muuttuuko kotimaan puun/tuontipuun kdytén suhde teollisuuden puun
kaytossa?

Kotimaan sisélld muuttuvatko suhteet yksityismetsien
puun/metsdhallituksen puun ja yhtididen omien metsien hakkuut valilla?
Hakkuiden rakenne kuitupuu/tukkipuu, harvennushakkuut/paatehakkuut?
Tapahtuuko eri puutavaralajien minimilatvaldpimitoissa muutoksia?
Miten arvioitte puun nimellisen hinnan kehittyvin 3-5 vuoden
tahtdimelld (tukkipuu/kuitupuu)?

Yhtioiden puukauppasopimusten tulevaisuus

O

Nykyisin (1998-2003) yksityismetsien puusta 25%
puukauppasopimusasiakkailta; miten arvioitte osuuden kehittyvéin
tulevaisuudessa (v.2010)? SYITA KEHITYKSELLE.

Arvioitteko sopimusten pysyvén nykyisen kaltaisina vai muuttuuko
sopimusten sisalto?

Miten arvioitte kdyvan sopimusten muiden ehtojen; hintatakuu, ym.?
Laajennetaanko sopimuksia nykyistd pienempiin metsdtiloihin? Tuleeko
meille uudenlaisia sopimuksia (ei myyntid joka vuosi)

Metsanhoitoyhdistysten puukauppapalveluiden tulevaisuus

(@)

Nykyisin (1998-2003) yksityismetsien puusta 28% valtakirjakaupoin;
miten arvioitte osuuden kehittyvin tulevaisuudessa (v. 2010)? SYITA
KEHITYKSELLE

Miten arvioitte muiden palvelumuotojen kehittyvén; leimauspalvelu,
puukaupan kilpailuttamispalvelu, puun korjuupalvelu, mittauksen ja
katkonnan valvonta?

Onko néhtdvissd mhy:n puukaupan vilittdjin roolissa muutosta
esimerkiksi siten, ettd yhdistys alkaisi ostaa omin nimiin puuta ja
myymééin metsiteollisuudelle?

Suorien ostojen tulevaisuus

(@)

Nykyisin valtaosa (47%) yksityismetsien puusta tulee teollisuudelle nk.
suorina kauppoina; miten arvioitte osuuden kehittyvén tulevaisuudessa
(v.2010)?

Kuinka mahdollinen on kehitys, jossa asiakassopimukset ja
valtakirjakaupat kasvavat sydden suorien ostojen osuutta? SYITA
KEHITYKSELLE

Yksityiset metsipalveluyrittijit ja puukauppa

(@)

Miten yksityisten metsépalveluyrittdjien rooli puukaupassa tulee
kehittymién; valittdjid, omiin nimiinsi ostajia, jne.?

28



IZ PELLERVON TALOUDELLINEN TUTKIMUSLAITOS PTT
Pellervo Ekonomiska Forskningsinstitut
Eerikinkatu 28 A, 00180 Helsinki, Finland
puh. (09) 348 8844, telefax (09) 3488 8500, sdhkdposti: econ.res@ptt.fi

4

Pellervon taloudellisen tutkimuslaitoksen julkaisuja, publikationer, Publications

18. Vesa Silaskivi. 2004. Tutkimus kilpailuoikeuden ja maatalouden sédéntelyn
yhteensovittamisesta

17. Aki Kangasharju. 1998. Regional Economic Differences in Finland: Variations in
Income Growth and Firm Formation.

16. Pertti Kukkonen. 1997. Rahapolitiikka ja Suomen kriisi

Pellervon taloudellisen tutkimuslaitoksen raportteja, forskningsrapporter, Reports

194. Marko Maiki-Hakola — Mikko Toropainen. 2005. Metsien suojelun vaikutukset
tuotantoon ja tyollisyyteen — Alueellinen ja valtakunnallinen panos-tuotosanalyysi

193. Ari Peltoniemi. 2005. Tyéllisten tyokyky vuonna 2004. Tydpoliittinen tutkimus 273,
TyOministerid, Pellervon taloudellisen tutkimuslaitoksen raportteja n:o 193.

192. Terhi Latvala — Antti Suokannas. 2005. Automaattisen lypsyjérjestelmén
kayttoonotto: kannattavuus ja hankintaan vaikuttavat tekijét

191. Anna-Kaisa Ramo — Tapio Tilli — Ritva Toivonen — Pekka Ripatti — Karoliina
Lindroos — Hanna Ruohola. 2005. Metsdverojdrjestelmdn muutos ja
yksityismetsdnomistajien puunmyyntiaikeet vuosina 2004 -2007

190. Janne Huovari — Raija Volk. 2004. Ikd4ntyminen ja maaseudun tyomarkkinat

189. Martti Patjas. 2004. Production costs of milk, beef and pig meat in Finland,
Sweden, Denmark and Germany

188. Tapio Tilli — Sten-Gunnar Skutin. 2004. Roundwood markets in the Baltic Sea
region

Pellervon taloudellisen tutkimuslaitoksen tyopapereita, diskussionsunderlag,

Working Papers

81. Mikko Pakkanen. 2006. Palvelujen alueellinen tuotanto Suomessa

80. Jukka Jalava. 2006. Production, primary, secondary, and tertiary: Finnish growth
and structural change, 1860-2004

79. Meri Virolainen. 2005. Vendjdn maatalous- ja elintarvikesektori muutoksessa

78. Heikki Lehtonen — Perttu Pyykkonen. 2005. Maatalouden rakennekehitysnakymét
vuoteen 2013

77. Janne Huovari — Raija Volk. 2005. Alueellisten asuntomarkkinoiden kehitys
vuoteen 2008

76. Karoliina Lindroos. 2005. Metsdnomistajien tavoitteet sekd tieto- ja
neuvontatarpeet

75. Tapio Tilli. 2005. Itdmeren alueen ja Vendjdn metsdsektorin kehitysskenaariot
vuoteen 2010 mennessa

74. Janne Huovari — Mikko Pakkanen - Raija Volk. 2005. Alueellisten
asuntomarkkinoiden kehitys vuoteen 2007

73. Marko Miki-Hakola. 2004. Metsien suojelun vaikutukset puumarkkinoilla -
Mallitarkastelu

72.  Erikka Peltonen . 2004. Korkeakoulusta valmistuneiden alueellinen sijoittuminen

29




<<
  /ASCII85EncodePages false
  /AllowTransparency false
  /AutoPositionEPSFiles true
  /AutoRotatePages /None
  /Binding /Left
  /CalGrayProfile (Dot Gain 20%)
  /CalRGBProfile (sRGB IEC61966-2.1)
  /CalCMYKProfile (U.S. Web Coated \050SWOP\051 v2)
  /sRGBProfile (sRGB IEC61966-2.1)
  /CannotEmbedFontPolicy /Error
  /CompatibilityLevel 1.3
  /CompressObjects /Tags
  /CompressPages true
  /ConvertImagesToIndexed true
  /PassThroughJPEGImages true
  /CreateJDFFile false
  /CreateJobTicket false
  /DefaultRenderingIntent /Default
  /DetectBlends true
  /DetectCurves 0.0000
  /ColorConversionStrategy /LeaveColorUnchanged
  /DoThumbnails false
  /EmbedAllFonts true
  /EmbedOpenType false
  /ParseICCProfilesInComments true
  /EmbedJobOptions true
  /DSCReportingLevel 0
  /EmitDSCWarnings false
  /EndPage -1
  /ImageMemory 1048576
  /LockDistillerParams false
  /MaxSubsetPct 100
  /Optimize true
  /OPM 1
  /ParseDSCComments true
  /ParseDSCCommentsForDocInfo true
  /PreserveCopyPage true
  /PreserveDICMYKValues true
  /PreserveEPSInfo true
  /PreserveFlatness true
  /PreserveHalftoneInfo false
  /PreserveOPIComments false
  /PreserveOverprintSettings true
  /StartPage 1
  /SubsetFonts true
  /TransferFunctionInfo /Apply
  /UCRandBGInfo /Preserve
  /UsePrologue false
  /ColorSettingsFile (None)
  /AlwaysEmbed [ true
  ]
  /NeverEmbed [ true
  ]
  /AntiAliasColorImages false
  /CropColorImages true
  /ColorImageMinResolution 300
  /ColorImageMinResolutionPolicy /OK
  /DownsampleColorImages true
  /ColorImageDownsampleType /Bicubic
  /ColorImageResolution 300
  /ColorImageDepth -1
  /ColorImageMinDownsampleDepth 1
  /ColorImageDownsampleThreshold 1.50000
  /EncodeColorImages true
  /ColorImageFilter /DCTEncode
  /AutoFilterColorImages true
  /ColorImageAutoFilterStrategy /JPEG
  /ColorACSImageDict <<
    /QFactor 0.15
    /HSamples [1 1 1 1] /VSamples [1 1 1 1]
  >>
  /ColorImageDict <<
    /QFactor 0.15
    /HSamples [1 1 1 1] /VSamples [1 1 1 1]
  >>
  /JPEG2000ColorACSImageDict <<
    /TileWidth 256
    /TileHeight 256
    /Quality 30
  >>
  /JPEG2000ColorImageDict <<
    /TileWidth 256
    /TileHeight 256
    /Quality 30
  >>
  /AntiAliasGrayImages false
  /CropGrayImages true
  /GrayImageMinResolution 300
  /GrayImageMinResolutionPolicy /OK
  /DownsampleGrayImages true
  /GrayImageDownsampleType /Bicubic
  /GrayImageResolution 300
  /GrayImageDepth -1
  /GrayImageMinDownsampleDepth 2
  /GrayImageDownsampleThreshold 1.50000
  /EncodeGrayImages true
  /GrayImageFilter /DCTEncode
  /AutoFilterGrayImages true
  /GrayImageAutoFilterStrategy /JPEG
  /GrayACSImageDict <<
    /QFactor 0.15
    /HSamples [1 1 1 1] /VSamples [1 1 1 1]
  >>
  /GrayImageDict <<
    /QFactor 0.15
    /HSamples [1 1 1 1] /VSamples [1 1 1 1]
  >>
  /JPEG2000GrayACSImageDict <<
    /TileWidth 256
    /TileHeight 256
    /Quality 30
  >>
  /JPEG2000GrayImageDict <<
    /TileWidth 256
    /TileHeight 256
    /Quality 30
  >>
  /AntiAliasMonoImages false
  /CropMonoImages true
  /MonoImageMinResolution 1200
  /MonoImageMinResolutionPolicy /OK
  /DownsampleMonoImages true
  /MonoImageDownsampleType /Bicubic
  /MonoImageResolution 1200
  /MonoImageDepth -1
  /MonoImageDownsampleThreshold 1.50000
  /EncodeMonoImages true
  /MonoImageFilter /CCITTFaxEncode
  /MonoImageDict <<
    /K -1
  >>
  /AllowPSXObjects false
  /CheckCompliance [
    /None
  ]
  /PDFX1aCheck false
  /PDFX3Check false
  /PDFXCompliantPDFOnly false
  /PDFXNoTrimBoxError true
  /PDFXTrimBoxToMediaBoxOffset [
    0.00000
    0.00000
    0.00000
    0.00000
  ]
  /PDFXSetBleedBoxToMediaBox true
  /PDFXBleedBoxToTrimBoxOffset [
    0.00000
    0.00000
    0.00000
    0.00000
  ]
  /PDFXOutputIntentProfile (None)
  /PDFXOutputConditionIdentifier ()
  /PDFXOutputCondition ()
  /PDFXRegistryName ()
  /PDFXTrapped /False

  /Description <<
    /CHS <FEFF4f7f75288fd94e9b8bbe5b9a521b5efa7684002000410064006f006200650020005000440046002065876863900275284e8e9ad88d2891cf76845370524d53705237300260a853ef4ee54f7f75280020004100630072006f0062006100740020548c002000410064006f00620065002000520065006100640065007200200035002e003000204ee553ca66f49ad87248672c676562535f00521b5efa768400200050004400460020658768633002>
    /CHT <FEFF4f7f752890194e9b8a2d7f6e5efa7acb7684002000410064006f006200650020005000440046002065874ef69069752865bc9ad854c18cea76845370524d5370523786557406300260a853ef4ee54f7f75280020004100630072006f0062006100740020548c002000410064006f00620065002000520065006100640065007200200035002e003000204ee553ca66f49ad87248672c4f86958b555f5df25efa7acb76840020005000440046002065874ef63002>
    /DAN <>
    /DEU <>
    /ESP <>
    /FRA <>
    /ITA <>
    /JPN <FEFF9ad854c18cea306a30d730ea30d730ec30b951fa529b7528002000410064006f0062006500200050004400460020658766f8306e4f5c6210306b4f7f75283057307e305930023053306e8a2d5b9a30674f5c62103055308c305f0020005000440046002030d530a130a430eb306f3001004100630072006f0062006100740020304a30883073002000410064006f00620065002000520065006100640065007200200035002e003000204ee5964d3067958b304f30533068304c3067304d307e305930023053306e8a2d5b9a306b306f30d530a930f330c8306e57cb30818fbc307f304c5fc59808306730593002>
    /KOR <FEFFc7740020c124c815c7440020c0acc6a9d558c5ec0020ace0d488c9c80020c2dcd5d80020c778c1c4c5d00020ac00c7a50020c801d569d55c002000410064006f0062006500200050004400460020bb38c11cb97c0020c791c131d569b2c8b2e4002e0020c774b807ac8c0020c791c131b41c00200050004400460020bb38c11cb2940020004100630072006f0062006100740020bc0f002000410064006f00620065002000520065006100640065007200200035002e00300020c774c0c1c5d0c11c0020c5f40020c2180020c788c2b5b2c8b2e4002e>
    /NLD (Gebruik deze instellingen om Adobe PDF-documenten te maken die zijn geoptimaliseerd voor prepress-afdrukken van hoge kwaliteit. De gemaakte PDF-documenten kunnen worden geopend met Acrobat en Adobe Reader 5.0 en hoger.)
    /NOR <>
    /PTB <>
    /SUO <>
    /SVE <>
    /ENU (Use these settings to create Adobe PDF documents best suited for high-quality prepress printing.  Created PDF documents can be opened with Acrobat and Adobe Reader 5.0 and later.)
  >>
  /Namespace [
    (Adobe)
    (Common)
    (1.0)
  ]
  /OtherNamespaces [
    <<
      /AsReaderSpreads false
      /CropImagesToFrames true
      /ErrorControl /WarnAndContinue
      /FlattenerIgnoreSpreadOverrides false
      /IncludeGuidesGrids false
      /IncludeNonPrinting false
      /IncludeSlug false
      /Namespace [
        (Adobe)
        (InDesign)
        (4.0)
      ]
      /OmitPlacedBitmaps false
      /OmitPlacedEPS false
      /OmitPlacedPDF false
      /SimulateOverprint /Legacy
    >>
    <<
      /AddBleedMarks false
      /AddColorBars false
      /AddCropMarks false
      /AddPageInfo false
      /AddRegMarks false
      /ConvertColors /ConvertToCMYK
      /DestinationProfileName ()
      /DestinationProfileSelector /DocumentCMYK
      /Downsample16BitImages true
      /FlattenerPreset <<
        /PresetSelector /MediumResolution
      >>
      /FormElements false
      /GenerateStructure false
      /IncludeBookmarks false
      /IncludeHyperlinks false
      /IncludeInteractive false
      /IncludeLayers false
      /IncludeProfiles false
      /MultimediaHandling /UseObjectSettings
      /Namespace [
        (Adobe)
        (CreativeSuite)
        (2.0)
      ]
      /PDFXOutputIntentProfileSelector /DocumentCMYK
      /PreserveEditing true
      /UntaggedCMYKHandling /LeaveUntagged
      /UntaggedRGBHandling /UseDocumentProfile
      /UseDocumentBleed false
    >>
  ]
>> setdistillerparams
<<
  /HWResolution [2400 2400]
  /PageSize [612.000 792.000]
>> setpagedevice




